Avausten tunnistaminen ja tukeminen
(missa on asiakas ja asiakasarvo?)

Tuntemusta ja tietoa kohdealueen
sosiokulttuurisesta ja institutionaalisesta
toimintaymparistosta

Pirkanmaalaisuus mielessd pitaen
”maailmalle”

Rahastojen yhteistyon kehittdaminen

Meiddn korkean osaamisen jasentely.
Mika on meidan korkeaa osaamista,
mika markkinakelpoista, tuotteita, mika
on T&K osaamista?

Kokeilujen tukeminen. Pilot/Demo
hankkeet.

Konseptit tarpeiden ratkaisuun

Matchmaking! Alueellisten toimijoiden
yhdistaminen oikeisiin ketjuihin

Oma aktiivisuus verkostoihin
hakeutumisessa "kukaan ei hae ovelta”

Maakunta-uudistus: mahdollisuus kytkea
eri toimijat

Korkean osaamisen esimerkillistaminen.
Malliyritykset, edelldkavijat esille.

Uusien toimintakulttuurien tukeminen

Matchmaking-toiminnat toimiviksi!
Prosessien tukeminen

Kehitystoimien ja liikketoiminnan
kytkeytyminen keskusten kautta. Tukee
laaja-alaisempaa linkitsemista.

Uusia ennakkoluulottomia toimijoita
tarvitaan

Tuote/ Ratkaisu edell3

Bechmarkkauksella Pirkanmaan kykyjen
arvioiminen suhteessa muihin,
kaupungit, yritykset, valtiot, ym. toimijat

Kiertotalouskeskusten aktiivisuuden

lisdadminen kynnysta madaltamalla.

Keskuksissa tehtdva pilottitoiminta:
jaettu vastuu ja riskit.

Omien polttavien ongelmien/haasteiden
kartoitus, jonka taakse riittava
strateginen voima.

KV-kumppaneiden hakua
mahdollisimman aikaisessa vaiheessa

Yhteisten alueiden
ongelmien/ratkaistavien asioiden
tunnistaminen. mm. vesistojen
hajakuormitus, lietteen jatkokasittely

Champion-persoonat viemaan tuotteet
markkinoille

Nykyisten hyvien
praktiikoiden/teknologioiden paketointi
isommiksi tuotteiksi ja niiden
markkinointi

Useiden ratkaisujen kombinaatiosta
ratkaisu isompiin haasteisiin.

”Keskenerdisten” tuotteiden
saattaminen markkinoille, ei aina
valmista

Jaetaan tutkimusalueita eri alueille/
toimijoille — profiloituminen!

Materiaalivirtojen tunnistaminen ja
dataistaminen




